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Top S des métiers

qui recrutent le plus en France

Classement des métiers par volume d'offres diffusées au 3*™ trimestre 2023

EN CDI

a A WON

Auxilliaire de vie
Collaborateur comptable

Aide ménager

Technicien de maintenance
industrielle

Gestionnaire de paie

hell~

EN ALTERNANCE

1 Chargé de recrutement

2 Chargé de communication
3 Auxiliaire de vie

4 Assistant commercial

5 Assistant administratif

Analyse Dases gur 2 352 11 oftras damplol diffusdes sur la plalelomne hedowor.com ou Ter julat au 30 sepiembre 2023



Les déséquilibres potentiels des métiers LES 20 METIERS QUI PAYENT LE MIEUX

ayant les besoins de recrutement les plus élevés A LA SORTIE DES ETUDES
REMUNERATIONS BRUTES ANNUELLES (MEDIANE, EN K€)
En milliers - 400 - 300 - 200 -100 0 100 200 300 400 500 ¥ X
) PHARMACIE ET DE LA BIOLOGIE
Agents d'entretien 1 MED'CALE 42 11 BUSIMESS ANALYSE ET PRICING 38
Enseignants
il ok 2 COMMERCE GRANDS COMPTES 40 12 COMMERCIAUX DANS L'MMOBILIER 37,5
Conducteurs de véhicules
— 3 MANAGEMENT COMMERCIAL 40 13 INGENIERIE D'AFFAIRES 37,5
Cadres des services administratifs,
comptakiss ok Iasies L  MANAGEMENT DES VENTES 40 14 DEVELOPPEMENT COMMERCIAL 37,5
Cadres commerciaux et technico-commerciaux
Infirmiers, sages-femmes 5 SECUR'TE INFORMATIQUE 40 15 gﬂ;&ﬁ;lﬁ%ﬂNCE - ENTRETIEN - 37,5
Quvriers qualifiés de la manutention
Ingénieurs de l'informatique G COMMERCIAUX DANS LA SANTE 40 16 INTEGRATION PROGICIELLE 31,.5
Quvriers qualifié
du second ceuvre du batiment BREVETS ET AFFAIRES
Vendeurs 7 COMMERCIAUXDANSLABANQUE 39,6 17 oic o iriames 37,5
Médecins et assimilés
Techniciens et agents de maitrise 8 RIGDATA 395 18 RISQUES ET CONTROLE INTERNE 37,5
de la maintenance ?
Ingénieurs et cadres techniques de lindustrie 9 GESTION DE PROJETS 38 5 19 BUSINESS INTELLIGENCE 37 5
- ‘ , ) ) ! INFORMATIQUES ’ ET DECISIONNEL ¥
B Créations /destructions nettes d'emploi B Départs en fin de carriére B Jeunes débutants > Déséquilibre
MAITRISE D'OUVRAGE INFRASTRUCTURES ET
10 ET URBANISME INFORMATIQUE 38’5 20 SYSTEMES INFORMATIQUES 31'5
METIERS TOUTES OFFRES D’EMPLOIS CONFONDUES 3B
2C3D e S—

LesEchos START. * Source : Apec sur l'ensemble des 150.000 offres d'emplois cadres ouvertes aux jeunes diplémés.



QUELS SALAIRES POUR LES METIERS QUI |
RECRUTENT LE PLUS DE JEUNES DIPLOMES ?

\'3’230 Offres o

1.142

%,
o’a;

31’5 GESTION
36,5 K€ REPRESENTATION DE PROJETS
COMMERCIALE INFORMATIQUES
BFUT ANNUELS ET PROMOTION
DEVELOPPEMENT DES VENTES 3-8 79

INFORMATIQUE

1’.1 98 38’5

3.133

35 QUALITE
3.839
INFRASTRUCTURES

ET SYSTEMES 37,5

INFORMATIQUES INGENIERIE

D’AFFAIRES

37,5

MEDIANE, EN K€

262 35
DISTRIBUTION

ET POINTS 31
DE VENTE

2.834

36

L'INGENIERIE R&D
RECRUTEMENT ET 29

GESTION DE CARRIERE

COMPTABILITE

LesEchos START. ‘ Source : Apec



Parcours Gestion Entrepreneuriat et Management d’Activités

T A V 4
2'°M€ annee
Semestre 3
Droit et entrepreneuriat
Financement des activités
Management opérationnel / qualité - projet
Business Model + Saé Création activité

Semestre 4

Business plan + Saé Business Angels /
Banques - Financement

Marketing opérationnel et techniques de
négociation

Management opérationnel approfondi
logistique

3ieme année

Droit de la concurrence et de la
consommation

Outils de gestion du manager + Saé
Management des équipes + Saé

Management des relations commerciales
Semestre 6

Management de Uinnovation + Saé
(management changement)

gommunication corporate et e-réputation +
ae

Marketing sectoriel




Le Bachelor Universitaire de Technologie Gestion des entreprises et des administrations parcours Gestion

Entrepreneuriat et Management d’Activités (GEMA) permet a son titulaire d'exercer des fonctions de gestion
polyvalente dans les entreprises, associations, administrations et collectivités territoriales.

Droit appliqué
Finance Appliquée 8%
20%

s N co C S
F'% RANDES
ECOLES

EXCELLENCE FOR A COMPLEX WORLD ’

)
reseau '|ae

e

Stratégie
Entrepreneuriat
27%

Marketing
Communication
23%

B
o

EXCHANGE PROGRA

Management
Organisation RH
22%

Faculté d’Economie
et de Cestion
Aix-Marseille Université




Agir en Business Developer : une diversité de

~ompétences et de talents

m Assure une veille @
stratégique : = ©)
concurentielle et ‘Qﬂ’

~ — a

. CREALTIF
A LAFFUT
LUCIDE AUDACIEUX
. PRAGMATIQUE
ETHIQUE TENACE
FONCEUR |
LEADER, STRATEGE
CONQUERANT ;
INNOVANT

Mesure la performance
et la rentabilité des
opérations de
développement

A

Mobilise des ressources
internes et externes,
cultive son réseau et

développe des
partenariats

Identifie et détecte

des opportunités
de croissance

Concoit la stratégie
et part a la conquéte
des marchés

XXX
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Amelie THOMAS =t Bl BNP Paribas

Manager BCEF Service Client Marseille chez BNP Paribas

IAE Aix en Provence

France - Contact info ® ||0na Barré - 1st <reor EDF
500+ connections Appui RH Mobilité chez EDF DIPDE
: ) , ﬂ KEDGE Business School
. Greater Marseille Metropclitan Area - Contact info
Experience
H BNP Paribas Experience
a 7
6 yrs 7 mos . EDE
. . . =~ EDF -
Manager BCEF Service Client Marseille -_2.)”5 f'mos _ i
Permanent Aarseille, Provence-Alpes-Cote d'Azur, France

Appui RH Mobilité

Indirect Contract

Cam 2022 - Dracant e

18]

Appui RH Mobilité
Apprenticeship

Education

Appui RH au sein de la Division de I'lngénierie du Parc Mucléaire et De I'Environnement (DIPDE), mes principales
IAE Aix en Provence )
KEDGE Business School

Programme Grande Ecole

) IUT d'Aix Marseille
Gestion des Entreprises et des Administrations

IUT St Jérome, Marseille 2018 - 2020
. DUT GEA, Gestion des Entreprises et des Administrations

. Master 2, Gestion des ressources humainas et services

Activities and societies: BDE IAE Aix en Provence
Gala 2011

Activities and societies: Projet Promotion du département GEA

Activities and societies: BDE IUT St Jéréme QOption Gestion et Management des Organisations



Clément Gardette @ - 1=

Head of Field Sales at Doctolib

Marseille, Provence-Alpes-Cote d'Azur, France - Contact info

/N Doctolib

KEDGE Business School

I

500+ connections

Experience

Doctolib
5yrs 9 mos

Head of Field Sales
Permanent
Sep 2021 - Present - 2 yrs 7 mos

Marseille, Provence-Alpes-Cote d'Azur, France

Directeur Régional- Region Sud
Jul 2018 - Oct 2021 - 3 yrs 4 mos

Région de Marseille, France

Doctolib is the leading ehealth company in Europe.

KEDGE Business School
Master of Science (M5c), Sales - Marketing - Sponsorship - Public relations - Project Management

2009 - 2012

Grade: Mention Bien

Univerza v Mariboru
Bachelor's degree, Economics and Business

2008 - 2009

Grade: Mention Bien

IUT GEA Marseille

DUT, Accounting and Business/Management
2006 - 20058

Grade: Mention Bien

Activities and societies: Option Finance/ Comptabilité

ACCOMPACNER
VOS AMBITIONS

Arnaud Marcerou " 'st . PNM

Expert Comptable - Dirigeant chez P.N.M.

Faculté des Sciences

o

Marseille, Provence-Alpes-Cote d'Azur, France - Contact info o Economiques et de Gestion

Aix Marseille 1l

AN+ rannacticnc

Experience

.&

Dirigeant - Expert comptable
PNM

Jan 2012 - Present -

2 yrs 3 mos

Marseillz

Chef de mission
Cabinet Jacques NAZARIAN

2009 - 2012 - 3 yrs

Education

Faculté des Sciences Economiques et de Gestion Aix Marseille Il
DESCF, Comptabilité et finance

“nAc Anne
2005 - 2Uli

Institut Superieur Marseille Cadenelle (ISMC)
DECF, Comptabilité et finance

2003 - 2004

IUT Saint Jérome Marseille
DUT, Comptabilité et finance

2001 - 2002



m a

Romain Gaune @ st = France Galop

Responsable Départements Commercial et Marketing B2B & B2C
@France Galop @ParisLongchamp N SKEMA Business School

G Par n Region - Contact info Mathilde Casalta - 2nd

Senior Manager - Financial services

Area - Contact info

Experience A
Responsable Départements Commercial et Marketing B2B & B2C e B A

irirv(E GaIcuPp . PerrrnarnErﬂ.r Experiel’lfe

Lol Global Sponsorship & Media Sales Manager
— Eurosport - Permanent

™m Senior Audit Manager

- Developing Warner Bros Discovery’s sponsership properties revenues : UCI Mountain Bike World Series, UCI

Track Champions League, FIM Endurance World Championship, FIM Speedway... ..see more

Global Sponsorship & Media Sales Manager
Warner Bros. Discovery - Permanent

m Mazars in South Africa

4 yrs 7 mos

yr 4 mos

- Developing Warner Bros Discovery’s sponsership properties revenues : UCI Mountain Bike World Series, UCI
Track Champions League, FIM Endurance World Championship, FIM Speedway... ..see more

TEN Fédération Francaise de Tennis
NIS Permanent - & yrs 11 mos

- Developing French Tennis Federation’s (Roland-Garros. Rolex Paris Masters, Padel) sponsorship revenues at a IAE Paris-Est

cee more PARIS-EST

lobal dl I level... .see N
glebaland local lsve Master's degree, Comptabilité et finance

2011 - 2013

Education
FAU Erlangen-Nirnberg
Master's degree, International Business Strategy

SKEMA Business School
Programme grandes écoles, Project Management and Business Development

1-2015

Heriot-Watt Universi
Activities and societies: Président de I'association "Trophée Golf” (Licence 3, Master 1) : association de 27 . R R
Bachelor of Arts (BA). Finance

membres, organisation d'un tournoi de golf de 600 participants sur deux golfs prestigieux de la régiol ...s2e me

1er semestre Master 2 (Septembre-Décembre 2015) = Spécialisation "project management and business
development”... .see

Heriot-Watt University
Bachelor of Arts - BA. Accounting and Finance

Université Paul Cézanne

™ DUT GEA. Comptabilité et finance IUT d"Aix Marseille

DUT. Gestion des entreprises et administration

2 External Audits, Regulatory Requirements and +1 skill

m

PARIS-ZET

Mazars in Thailand

IAE Gustave Eiffel
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